DESCRIPCION

Es un seminario taller que busca desarrollar en los equipos
comercialesy a todo el personal de cara al cliente, las
habilidades que les permitan construir ventas
RESPONSABLES, ESTRATEGICAS, RENTABLES Y ETICAS.

OBIJETIVOS

- Lograr que las ventas realizadas por la empresa tengan
caracter sostenible en el tiempo y el mercado.

- Integrar los ambitos del SER con el HACER, con una vision

SOCIAL, AMBIENTAL que garantice alcanzar la ESTRATEGIA
corporativa, mediante negocios RENTABLES.

DIRIGIDO A:

- Lideres comerciales, integrantes de equipos comerciales,
personas de cara al Cliente.

BENEFICIOS

- Construir un equipo comercial de alto desempefio que
vuelva sostenible y rentable la relacion con los clientes.

“EMPRESAS SOSTENIBLES, REQUIEREN EQUIPOS
COMERCIALES SOSTENIBLES"” Real Mercadeo

CONTENIDO

- Sostenibilidad personal y familiar
- Sostenibilidad técnica

- Sostenibilidad del cliente

- Sostenibilidad de la organizacion
- Sostenibilidad social y ambiental

METODOLOGIA

- T: Teoria

- E: Experiencias

- A: Aplicacion practica
- S: Socializacion
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